
重庆市鑫煌科技有限公司 

 

重庆市鑫煌科技有限公司创立于 2012 年，经过 4 年创业创新，发展成为重庆互联

网 IDC 网站建设行业、手机端、微信运营三网合一，技术领先，模式新颖的高科技创业

型公司。我们致力于打造成为中国中小企业信息化服务商第一品牌。 

我们的服务理念是优质、快捷、专业、高效、全程贴心服务，我们专心做好每一个

项目，为客户提供最优质的互联网服务，最合适的网络营销解决方案，给客户创造最高

的网络性价比。我们用自己的智慧给客户一个极具创造力的项目，让客户在网络营销面

前不再错失良机。 

在今后的企业发展中，我们将坚持走专业化的道路。通过不懈努力不断提高项目制

作质量和服务水准，增强企业的核心竞争力，通过为客户提供优质服务的方式实现企业

的持续快速发展。我们致力于打造成为中国中小企业信息化服务商第一品牌。 

招聘职位：销售代表 5-10 名          电话销售 5-10 名    

岗位职责： 

如果你还没做好做销售的心理准备，请绕行，因为这样既浪费我们的时间，也浪费

你自己的时间 

如果你只是为了混经验而尝试做销售，请绕行，因为我们需要的是正真热爱销售的

精英 

如果你只是为了混口饭吃而选择我们，请绕行，因为我们需要的是将工作当成事业

的伙伴 

但如果你耐得住寂寞，吃得了苦头，受得了压力，有一颗敢闯敢拼的心，有一种不

服输的倔强，有做一番事业的豪情。 

鑫煌科技，一个公平的平台，一个开放的平台，一个任你拼搏的平台，我们从不怕

你薪水要求高，就怕你没有想要高薪水的欲望和拼劲。 

加入鑫煌，你将拥有自己热爱的事业，我们将拥有一个共同发展的合作伙伴！ 

1、负责开发、建立和维护管理客户资源； 



2、深度发掘客户需求，向客户推荐公司产品及服务； 

3、及时与客户沟通，做好客户咨询的信息反馈及客户跟进的支持服务； 

4、充分熟悉业务工作流程，帮助客户解决在使用公司产品过程中出现的问题； 

5、完成公司的销售目标，保证小组任务的顺利完成。 

任职资格： 

1、专科及以上学历，市场营销、通信、信息、互联网等相关专业 

2、有互联网、计算机软件等相关销售工作经验者优先（应届毕业生优秀者亦可）   

3、积极主动的心态，愿意接受挑战，能承受较大的工作压力； 

4、有较强的学习能力、语言表达能力  

5、性格外向，富有激情 

6、较强的沟通表达能力及灵活性  

7、对互联网行业感兴趣，并致力在此行业中长期发展。 

职业规划： 公司提供公平晋升事业发展通道  

试用期商务代表→商务代表→高级商务代表→资深商务代表→商务经理（享受每月

额外补助）  

上班时间周一到周五(8:30-18:00) 

公司福利：双休→五险→带薪年假→交通补助→通讯补助→年底双薪→绩效奖金→

节日礼金→定期体检→年度旅游→生日礼金→弹性工作 

薪资待遇：试用期（1-3 个月）2050+提成（10%-20%）； 

转正后 2300-5000+提成（10%-20%）。 

公司地址：重庆市江北区观音桥 COSMO 大厦 A座 29-3 

联系电话：023-67993656/15823280764 

联系人：刘老师 

 

 



 

 



 


